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Activités 

Pour améliorer le service à la personne 
en perte d'autonomie.

       Nous étudions les conditions de valeur. 

       Nous collaborons à la création de valeur.

       Nous évaluons la performance, la sécurité, l'e�cacité 
       et la tolérance de nos dispositifs médicaux.

       Nous formons, conseillons et labellisons. 

UN SERVICE EXPERT

Market Access & Medical
Etudes Cliniques

Labellisation Winncare Services
Formation réseau  

RESPECT

RESPONSABILITÉ 

ENTHOUSIASMEAMBITION 

Organisme prestataire de formation

enregistré sous le N° 52 85 01946 85 

Label Winncare Services
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 S
TRATÉGIE ÉCONOMIQUE                      

 CONDITIONS DE VALEUR                      

Stratégie 
Marché/

Accessibilité

Projet Produit
ET/OU SERVICE

Idée. Besoin. 
Brevet. 

Réglementaire



Market & Patient Access    6

Médical   6

Développement projet clinique   4

Réglementaire   4

Environnement Technique   3

Qualité Sécurité Hygiène Environnement   3

Formation   4

DOMAINES DE COMPÉTENCES CONTRIBUTIVES À L'ACTIVITÉ DU SERVICE     

Market & Patient Access    3

Médical    3

Développement projet clinique   6

Réglementaire    2

Environnement Technique   1

Qualité Sécurité Hygiène Environnement   1

Formation   1

Market & Patient Access     1

Médical    1

Développement projet clinique   0

Réglementaire   4

Environnement Technique    6

Qualité Sécurité Hygiène Environnement   6

Formation   5

Mission 

En charge de la préparation et du pilotage des stratégies 
globales pour le Market Access et le maintien sur le marché. 
Il justifie l’intérêt des priorités de santé public. Il met en œuvre 
les programmes de développement clinique. Il collabore à la 
stratégie de développement de solutions préventives ou 
thérapeutiques. 

Q Membre du Comité de direction et  actionnaire 

     du groupe - Winncare Management 1 -.

Q Vice-Président du groupe sectoriel Lits médicaux 

    et aides à la mobilité au Snitem.

Q Expert AFNOR (rédaction norme NF S99-172, 

     ISO 20342, ISO 10535).

Q Créateur et développeur de l'activité Winncare Services.

De 1986 à 2002, il exerce en tant qu’infirmier Diplômé d’Etat (Réanimation 
des grands brûlés, Néphrologie Soins Intensifs, suppléance extra-rénale et 
greffe rénale, chirurgie orthopédique et traumatologique), puis 
Responsable en Hygiène Hospitalière (Hôpital de Guy de Chauliac), et 
Cadre Unités de Soins  (Dermatologie, Hôpital Saint Eloi).  
A partir de 2002, il évolue dans l’industrie du dispositif médical en qualité de 
Coordinateur Médicotechnique, Responsable Médico-Marketing et 
Affaires Réglementaires. De 2009 à 2015, il est en charge de la direction 
marketing, affaires réglementaires et médicales du groupe Winncare.

Ancien Infirmier Diplômé d’État, Hygiéniste, Cadre 
des Unités de Soins des Hôpitaux de Montpellier.

Diplômé d’Université en plaies et cicatrisations. 

Diplômé d’Université en hygiène hospitalière.

Formation professionnelle aux affaires réglementaires et médicales des 
industries de santé (Dispositif Médical), marketing stratégique et 
opérationnel, management des risques lié au DM, formateur.

Directeur Market Access et Médical

Philippe Espinasse

Mission 

En charge de concevoir les plans de développement clinique 
et de coordonner les di�érentes étapes liées à leur réalisation. 
Elle collabore à l’obtention et au maintien des meilleures 
conditions d’accès au marché des produits en cohérence 
avec la stratégie du groupe et l’environnement économique 
des dispositifs médicaux.

Chef de projet clinique et Market Access

Elle a rejoint le groupe Winncare en 2004 et a occupé les postes 
d’assistante Médical Marketing, Chargée d’Affaires Collectivités et 
Responsable Scientifique et Marketing jusqu’en 2014.

Hélène Demeure

Diplômée d’un master 1 en biologie cellulaire et physiologie, 
Université sciences et techniques de Nantes.

Diplômée d’un master 2 en administration des entreprises, 
IAE de Nantes.

Diplômée d’un DU en marketing des produits de santé, 
IAE de Nantes.

Mission 

En charge du développement du réseau des labellisés 
Winncare en Europe, il gère les activités Label et Formation 
pour le groupe. 
Il mène ses actions dans le respect de l’identité du groupe et 
de la stratégie Marketing. 

De 1985 à 2002, il évolue dans le secteur industriel au sein du groupe 
Schneider (filiale Crouzet composants d’automatisme) en tant que 
Responsable Moyens Généraux, Sécurité et Environnement.
A partir de 2003, il intègre un site classé SEVESO seuil bas en tant que 
responsable sécurité.
En 2005, il prend la responsabilité du Service Qualité-Sécurité-Environnement 
et du Service Après Vente. 
En 2011, il prend le Poste de Directeur des Opérations lors de la création 
de la société Winncare Services.

Diplômé d'un BTS en Electrotechnique. 

Diplôme d’animateur de prévention des risques liés aux activités 
physiques.

Diplôme Européen « Confédération of fire protection
associations » et « sécurité et santé au travail ».

Diplôme de niveau bac+5 avec l'agrément INSSI 
du CNPP en analyse et gestion du risque incendie.

Q Expert AFNOR (rédaction norme NF S99-172).

Q Expert en analyse et gestion du risque d'incendie 
    et d'explosion.

Q Créateur et développeur de l'activité 
    Winncare Services.

Q Auditeur label Winncare Services

Q Formateur réseau professionnel. 

 

Responsable Label et Formation Réseau

Eric Vuillermoz


